ООО «РОМБ Консалтинг»
www.rombcons.ru
Информационная справка по мастер-классу:  
Управление запасами в условиях снижающегося спроса

На кого рассчитан курс:   Руководитель и менеджер отдела закупки.
Мастер-класс предназначен для того, что бы участники:

Увеличили прибыль своей компании.
Освоили новые приемы в работе, которые позволят им уже на следующий день после обучения улучшить результат своей работы. 

Обменялись опытом практической работы с коллегами из других сфер бизнеса года.
Преподаватель:  Бодряков Роман Юрьевич – генеральный директор ООО «ROMB Consulting», консультант в области закупки, логистики и 

управления товарными ресурсами. Опыт работы в торговле на руководящих постах с 1993 года.
Продолжительность курса:1 день,10:00-18:00

Место проведения занятий: Санкт-Петербург,  Уткин пр., д. 11, корп. 2, офис 307

(5 мин от м. Ладожская).
Число учащихся в группе:   до 10 человек.
Сертификат об обучении: По окончанию любого семинара/тренинга/курса выдается сертификат с указанием: 
ФИО, компания, перечислены основные аспекты, которые изучались на семинаре/тренинге/курсе, количество ак/часов, печать и роспись.
Стоимость обучения: 8000 руб. без НДС * Сначала от стоимости отнимаем все возможные скидки, затем прибавляем НДС (18%)
Накопительная система скидок:
	1
	Компания уже обучавшая сотрудников на наших семинарах
	5%

	2
	Компании, участники  консультационных проектов 

     (корпоративные семинары и консалтинговые проекты)
	 
10%

	3
	Наличие у участника сертификата «РОМБ Консалтинг» 
	3%

	4
	Оплата за 14 дней до начала семинара
	5%

	5
	Оплата за 21 день до начала семинара
	7%

	6
	Оплата за 30 дней до начала семинара
	10%

	7
	Оплата за 60 дней до начала семинара
	15%

	8
	Два и более участников на один семинар от одной компании
	 Не предоставляются

	9
	 Сезонные скидки на июнь, июль и декабрь, январь
	15%



Для  участия в семинаре необходимо заполнить заявку, которую можно получить у координатора проекта:
Галина  Соколова,            тел.  (812)  600-10-35,           e-mail:   gala@rombcons.ru
Основные модули курса::





Как определить динамику изменения спроса по вашим товарам, в условиях быстро меняющегося рынка





Проведение ситуационного анализа рынка, определение факторов влияющих на спрос 


Анализ продаж в разрезе клиентской базы, определение того, как выделенные факторы влияют на динамику спроса по товарам


Методики прогнозирования спроса работающие в условиях быстро изменяющегося  рынка


Как провести экономическую оценку рисков и гарантировать получение прибыли Вашей компании





Анализ структуры оборотных средств компании.  Расчет критериев экономической эффективности


Определение факторов влияющих на получение прибыли компанией. Экономическая оценка ограничений, которые снижают прибыль компании


Построение риск-матрицы, расчет ключевых показателей для принятия решений в условиях изменяющихся предпочтений конечных потребителей


Как рассчитать размер заказа товара и поддерживать  оптимальные товарные  запасы, несмотря на изменяющийся рынок и дефицит оборотных средств





Определение модели управления заказами адекватной текущей динамике спроса на товар, требований контракта и состояния оборотных средств компании 


Расчет нормативов и потребности в оборотных средствах по товарам. Организация управления просроченной задолженностью перед поставщиками


Оптимизация запасов для повышения экономической эффективности с учетом дефицита оборотных средств





Санкт-Петербург, Уткин пр., д. 11, литер А, тел. тел.: (812) 600-10-35, факс (812) 600-10-36














