ООО «РОМБ Консалтинг»
www.rombcons.ru
Информационная справка по семинару-практикуму:  
Математика прогнозирования. 
Планирование спроса, организация поставок и контроль продаж.
На кого рассчитан курс:   Руководители и менеджеры отдела закупки.
Преподаватель: Бодряков Роман Юрьевич – генеральный директор ООО «ROMB Consulting», консультант в области закупки, логистики и управления товарными ресурсами. Опыт работы в торговле на руководящих постах с 1993 года.
Продолжительность курса:3 дня,15:00-19:30
Место проведения занятий:  Санкт-Петербург,  Уткин пр., д. 11,
литер А, офис300.(м.Ладожская).
Число учащихся в группе:  до 10 человек.
Стоимость обучения: 15300 руб. без НДС 

Сертификат об обучении: По окончанию любого семинара/тренинга/курса выдается сертификат с указанием: ФИО, компания, перечислены основные аспекты, которые изучались на семинаре/тренинге/курсе, количество ак/часов, печать и роспись.
Накопительная система скидок: 
1.Компания уже обучавшая сотрудников на наших семинарах - 5%

2.Наличие у участника сертификата "РОМБ Консалтинг" - 3%

3.Компании участники корпоративных семинаров и консультационных проектов – 10%
4.Оплата за 14 дней до начала семинара - 5%

5.Оплата за 21 дней до начала семинара - 7% 

6.Оплата за 30 дней до начала семинара - 10%

7.Оплата за 60 дней до начала   семинара - 15% 

8.Два и более участников на один семинар от одной компании - Не предоставляются

9.Сезонные скидки на июнь, июль и декабрь, январь - 15%

Для участия в семинаре необходимо заполнить заявку,  которую можно получить у координатора проекта: 
Галины Соколовой,  тел. (812) 600-10-35, e-mail: gala@rombcons.ru
Программа семинара:





Организация закупок и контроля продаж товаров с разным типом спроса.





Ввод новых товаров и контроль продаж и поставок в условиях недостаточности статистической информации. 


Товары регулярного спроса. 


Товары случайного спроса.


Товары сезонного спроса и товары с коротким жизненным циклом.


Обеспечение товаром акций и маркетинговых мероприятий по увеличению продаж товара.





Методы прогнозирования, как они работают и как ими пользоваться.





Метод Делфи и его использование в работе.


Регрессионная модель прогнозирования.


Методы сглаживания и определение сезонного тренда.


Разработка прогнозной модели и оценка её точности.





Прогнозирование товаров сезонного спроса и товаров с коротким жизненным циклом.





Метод аналогий. Определение ключевых факторов и подбор аналогов. 


Метод пробного ввода. Определение параметров системы, организация поставок и контроля запасов.


Товары сезонного спроса и товары с коротким жизненным циклом.





Повышение эффективности планирования продаж и закупок компании.





Виды и способы планирования результата деятельности компании.


Влияние структуры компании на точность планирования продаж и контроль исполнения плана.


Составление плана продаж, контроль исполнения и своевременная корректировка плана поставок товара








Санкт-Петербург, Уткин пр., д. 11, литер А, тел. тел.: (812) 600-10-35, факс (812) 600-10-36














